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ACTITUD
LO QUE CUENTA ES TU2011

TÉCNICO EN MERCADO Y VENTAS
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
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20 U.V.
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NOMBRE DE LA ASIGNATURA

CÓDIGO

UNIDADES VALORATIVAS

NÚMERO CORRELATIVO

PRE-REQUISITO

1 ADM1-N

Administración

0 4

CICLO II CICLO III CICLO IV

2 MER1-N

Mercadotecnia
I

0 4

3 MAT1-T

Matemática

0 4

5 INFO-T

Informática

0 4

6 COEL-N

Comercio
Electrónico

5 4

7 MER2-N

Mercadotecnia
II

2 4

8 INME-N

Investigación
de Mercados

2 4

10 ING1-I

Inglés

0 4

11 CREP-C

Creatividad
Publicitaria

6 4

12 ACON-N

Análisis del
Consumidor

8 4

13 GEV1-N

Gerencia
de Ventas I

7 4

15 EXOE-I

Expresión oral
y escrita

del Español

0 4

16 HANE-N

Habilidades
de Negociación

13 4

17 ESTP-N

Estrategia
del Producto

12 4

18 GEV2-N

Gerencia
de Ventas II

13 4

4 ESSC-N

Estrategia
de Servicio
al Cliente

0 4

9 CYCO-N

Créditos
y cobros

2 4

14 PROV-N

Promoción
de Ventas

9 4

19 LODI-N

Logística y
Distribución

14 4


